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自治体との連携一例



地域と国策との乖離に向けた取り組み
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収益モデル



民間主体の公民連携フォーラムを主催

日本最大規模の公民連携フォーラムを開催。

会員企業のPRやマッチング機会を創出



コモンズコネクト

自治体や企業のマッチング機会（交流及び勉強会）となる

コモンズコネクトを定期開催。

会員企業のPRやマッチング機会を創出

＊大阪で毎月第３水曜日に開催。11月から東京開催、また地方開催も予定



公民連携の推進
COMMON株式会社は、行政、企業、地域住民を結びつけ、

持続可能なまちづくりを実現。共同で取り組むことで、地域

の魅力を引き出し、良好なコミュニティを形成。

防災・減災の強化
災害時に役立つ仕組みを平時から地域に根づかせる取り組み

が重要。地域住民の防災意識を高め、災害に強い地域づくり

を目指す。

地域活性化
イベントやフォーラムを通じて、地域経済の活性化に貢献。

地元の特性を生かした活動を行い、地域の魅力を広めること

が重要。

Our Goal 01

Our Goal 02

Our Goal 03

COMMONが目指す社会的価値

COMMON株式会社が目指す社会的価値とその実現に向けた取り組みについて



代理店の活動内容には、

COMMON Membership会員や賛

助会員の拡大、自治体・企業と

のフォーラム、地域PRなどが含

む。これにより地域との連携を

強化。

活動内容

エリア代理店制度の契約金は

600万円（税別）。

この初期投資を元に、エリア地

域でのフォーラムの開催や企業

への研修等を実施。

契約金

契約は都道府県単位。

これにより、地域特性を最大限

に活かし、ニーズに合わせた活

動を実施可能。

契約単位

エリア代理店制度の概要

エリア代理店制度の基本的な概要と、具体的な運営内容



エリア代理店制度



このプラットフォームの主な目的は、地域課題解決プロジェクトの共創と新たなビジネス機会の開拓。

これにより、企業の社会的責任（CSR）やブランド価値の向上が期待。

04 主な目的

COMMON Networkの会員区分には有料会員（企業会員、賛助会員）があり、具体的な内容やメリットは

個別に把握。特定のニーズに応じた情報が提供。

03 会員区分

COMMON Networkは、COMMON株式会社が運営。専門的な知識を活かし、フォローアップや実務支援

を行いますので、参加企業は多くのメリットを享受。

02 運営主体

COMMON Networkは、自治体と企業がアクセスできる会員制のプラットフォーム。

このプラットフォームでは様々なプロジェクトにおいて協力が促進され、真のパートナーシップが形成。

01 会員制プラットフォーム

COMMON Networkとは

COMMON Networkは自治体と企業のマッチングを実現するための
会員制プラットフォーム



COMMON Networkの一般会員制度では、上記の料金で

公民連携フォーラムやコモンズコンネクトへの参加が可能。

さまざまな最新情報を入手できる機会が提供。

公民連携フォーラムへの参加

COMMON会社が主催する交流会や勉強会への参加

先進事例や情報の共有

自治体や企業とのネットワーク構築

会員になることで情報とネットワークの両方が得らる

COMMON Network一般会員
入会金3万円・年会費12万円で

公民連携の情報共有とネットワーク構築が可能

COMMON Network一般会員制度の概要

年会費：120,000円

入会金：30,000円

一般会員の料金体系 一般会員のメリット

1

2

3

4
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年会費 1,200,000円

賛助会員は、一般会員の特典に加え、特別なマッチング

サービスやプロジェクトへの参画機会を享受

社名やサービスを公式サイトや広報に掲載

自治体や企業とのマッチングが優先的に案内

自社の事例や取り組みを積極的に発信可能

コモンズコネクトにて資料配布やPR機会を創出

プロジェクトへの優先的な参画機会

COMMON Network賛助会員

特別なマッチングサービスと優先的なプロジェクト参画機会を提供

COMMON Network賛助会員制度のご案内

賛助会員の料金体系 賛助会員のメリット

年会費：1,200,000円



賛助会員になると、公民連携に積極的な自治体や企業のリストを提供。

これにより、直接アプローチのチャンスが増え、ビジネスのさらなる拡大

が期待。

各地域での自治体・企業との連携機会が拡大。

実証実験や共同プロジェクトを通じて、新たなアイデアやビジネスモデル

を共に創り上げることが可能。

加盟企業はコモンズコネクトの参加費を会員価格でご案内。

さらに、登壇やプレゼンの機会も優先的に案内されるため、自社のアピー

ルが最大化。

COMMON株式会社の公式サイトやイベント資料に企業のロゴを掲載。

また、会場での資料配布も可能で、企業の知名度向上に貢献。

賛助会員になるメリット

賛助会員になることで、自治体や企業とのネットワークが広がり、
さまざまなビジネスチャンスを得ることが可能。

ネットワークへの

アクセス

PR・広報の強化

イベント参加の優遇

共創のチャンス



安定収入の獲得
収益性の高い会員制度によって、正会員や賛助会員から安定

した収入を得る。この収入モデルは長期的なフィナンシャル

の安定を実現。

既存事業とのシナジー
自社の顧客と地域ネットワークに公民連携や地域活性の価値

を提供することで、互いに恩恵を受け相乗効果はビジネスを

拡大に。

独占的な地域ポジション
都道府県での展開により、その地域における代理店業務を独

占的に推進。これにより、自治体との連携もスムーズに。

Our Goal 01

Our Goal 02

Our Goal 03

代理店のメリット

エリア代理店制度に参入することで得られる具体的なメリット



契約金600万円の初期投資は、

シュミレーションでは3年以内

に回収可能なモデル。

堅実な計画に基づく収入モデル

が構築。

初期投資の回収

正会員100名からの年間収益は

600万円、賛助会員10社からは

約120万円となる見込み。

さらに、エニシンク（自治会サ

ポートなど）関連事業からの収

益も加わる。

収益試算

1年目には30名、2年目には55

名、3年目には100名の正会員獲

得を目指す。

段階的に数を増やしていく戦略

を本部と共に立てる。

会員獲得目標

収益シミュレーション（例：3年間）

市場での会員獲得を基にした収益シミュレーション



03
ブランディングの強化

地域における活動を通じて企業のブランドイメージが向上し、長期的な

顧客関係を築くことが可能。地域密着型のアプローチが重要。

02
新規事業の可能性

地域貢献という視点から新規事業を展開することで、他社との差別化が

図れる。これにより新しい市場機会が生まれる。

01
社会的意義と収益性

地域課題解決に貢献しつつ収益の向上を図ることができるため、企業と

しての社会的責任が果たせる。この両立が参入の大きな魅力。

参入の魅力

エリア代理店制度に参入することで得られる魅力について全体的に考察



03
地域での存在価値

地域貢献を果たすことで、企業の「独自の存在価値」が確立。

地域に根ざした信頼を築くことが長期的な成功の要素となる。

02
安定収入源の確保

エリア代理店としての活動から得られる収益分配により、安定した収入

源を確保することができ、ビジネスモデルとしても魅力的。

01
シナジーの強化

自社の事業とエリア代理店制度を組み合わせることで、新たな収益源と

地域貢献が同時に実現。双方の役割が相乗効果を生み出す。

企業にとってのメインメリット

この制度に参加することで企業が得られる主要なメリット



03
ブランド忠誠心の醸成

地域に根ざした活動を通じて、ブランドへのロイヤリティを高め、長期

的な顧客関係を築くことが可能。

02
共同利用の促進

地元企業や他の代理店との協力関係を築くことで、新たなビジネスチャ

ンスが生まれる。この共同利用がビジネス拡大につながる。

01
地元へのリーチ拡大

地域のニーズを理解し、迅速に応えることで、競合他社に対して優位性

を確立。地域密着型のサービスが重要。

競争優位性の強化

エリア代理店制度を活用することによる競争優位性の強化



01 代理店契約の申し込み

興味のある都道府県において代理店契約を申

し込む。この第一歩が、全ての活動のスター

トとなる。

02 COMMON本部との協議

導入準備や具体的な収益計画について、

COMMON本部との協議が必要。この協議を

通じて具体的なサポートを受けられる。

03 ローンチのスケジュール

サポートを受けながら、3ヶ月以内にビジネ

スをローンチできる計画が整う。

この迅速な展開がビジネスの鍵となる。

次のステップ

エリア代理店制度への具体的な参入ステップについて説明



① お問い合わせ

② 事業説明会

③ 代理店契約締結

④ 研修・事業スタート

興味をお持ちの方は、弊社までお問い合わせください。

個別面談代理店制度の詳細をご説明し、質疑応答を行います。

契約書を締結し、正式に代理店として登録されます。

初期研修を受講後、すぐに事業を開始いただけます。

6. 代理店加盟の流れ



これからの活動に多くの皆さま

の参加をお待ちしています。興

味がある方はお気軽にお問い合

せください。

皆さまの参加を期待

エリア代理店制度は、地域のニ

ーズに応じたビジネスモデルで

あり、収益性と社会的貢献を両

立。

参入の意義

COMMONが目指す社会的価値を

理解し、エリア代理店制度の意

義を把握していただく。

この制度は地域貢献に大きく寄

与。

目指す価値の理解

まとめ

本資料で提案したエリア代理店制度についての要点のまとめ


